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3つの
事業戦略で
経営土台を強化！
協業で
強みの掛け算

多角化で
リスク分散

M&Aで
成長を加速

人口減少

市場縮小 物価高騰

採用難デジタル化

押し寄せる困難に
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地方の中小企業が
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多角化・
協業・
Ｍ＆Ａを
活用した
持続的
成長モデル

地
方
企
業
の

未
来
を
切
り
拓
く

シ
ナ
ジ
ー
経
営

水
谷 

寛
之

M
izutani Hiroyuki

地方企業の未来を切り拓く

シナジー経営

　

水谷 寛之（みずたに・ひろゆき）
有限会社 お花ちゃん生花店 代表取締役　合同会社very merry corporation 代表社員　ハンモックジャパン合同会社 代表社員 
1930年創業「有限会社お花ちゃん生花店」の4代目。1977年三重県生まれ。先代より受け継いだ生花事業を基盤としつつ、時代の変
化に対応するため多角化経営に転換した。協業やM&A、公的機関との連携を積極的に進め、生花小売に加えて介護事業・障害者支
援事業、OEM製造販売による卸売業、健康・美容商品の開発・販売、民泊事業、通信事業などを展開。複数の事業を通じてシナ
ジーを実感し、その知見を「地方から未来を切り拓く戦略」として提示している。2010年には、フラワーデザインコンテストで農
林水産大臣賞を受賞。経営者や地域の担い手、若い学生に向けた講演、講話活動も行う。

著者紹介

取引条件：注文（返品条件付）
貴店印

ご担当者様 冊

部数 書名

発行：つた書房（TEL 03-6868-4254）　発売：三省堂書店／創英社（TEL 03-3291-2295）
ISBN978-4-911572-04-7  C0034  ¥1600E

FAXはこちらまで   三省堂書店／創英社 03-3292-7687

中小企業経営・ビジネス関連 ご担当者様 つた書房の新刊のご案内です

2025/10/9

著者：水谷 寛之 定価：1,760円（本体1,600円＋税10％）　四六判判並製224ページ

C O N T E N T S

地
方
企
業
の
経
営
者
が
、
自
社
の
利
益
を
生
み
な
が
ら
、
社
員

や
地
域
と
共
に
幸
せ
な
企
業
経
営
を
行
う
た
め
の
経
営
戦
略
を

お
伝
え
し
ま
す
。
地
域
に
根
ざ
し
、
同
じ
時
代
を
生
き
る
地
方

企
業
同
士
が
互
い
に
支
え
合
い
な
が
ら
前
へ
進
む
。
そ
の
た
め
の

考
え
方
と
ヒ
ン
ト
を
ま
と
め
ま
し
た
。
95
年
の
歴
史
を
も
つ
地

方
企
業
の
４
代
目
が
、
実
際
の
経
験
を
通
し
て
知
り
得
た
、
と
っ

て
お
き
の
ノ
ウ
ハ
ウ
で
す
。
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ひ
と
つ
の
事
業
だ
け
に

依
存
す
る
危
う
さ

特
に
地
方
の
中
小
企
業
の
経
営
者
に
考
え
て
ほ
し
い
。
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