
　

高子 大樹 （たかこ・ひろき）
口コミ、紹介で運営する繁盛治療院作りの専門家
横浜市で『たかこ整骨院』『くろまく整骨院』の代表を務める。2006年サッカーFIFAクラブワールドカップオセアニア代表トレーナー。
サッカー元日本代表岩本輝雄選手の専属トレーナーを担当した後、横浜市金沢区に『たかこ整骨院』を開院。初日の患者数１人、
初月の売り上げ6万円の貧乏治療院からスタートし、技術だけでは繁盛治療院にはならない事を痛感。その後、治療院の見える化
の重要性に気づき、徹底したところ、繁盛治療院へ劇的に生まれ変わる事に成功。現在はそのノウハウを武器に多くの治療院経営
者に100回以上のセミナーを開催。個別コンサルなども行っている。
●治療院経営の悩みの相談場所オンラインサロン治療院見える化経営会議　https://lounge.dmm.com/detail/819/

著者紹介

取引条件：注文（返品条件付）
貴店印

ご担当者様 冊

部数 書名

発行：つた書房（TEL 03-6868-4254）　発売：三省堂書店／創英社（TEL 03-3291-2295）
ISBN978-4-905084-66-2  C0032  ¥1500E

FAXはこちらまで   三省堂書店／創英社 03-3292-7687

治療院経営本 ご担当者様　つた書房の新刊のご案内です

2023/6/21

著者：高子 大樹

開院初月、売上6万円だった治療院を、
約3年で年商2000万の繁盛治療院にする
ことに成功。そのノウハウを誰にでも
実行できる形で、余すことなく紹介して
います。

にする
方法繁盛治療院

いくら技術があってもそれだけでは繁盛しない！

定価：1,650円（本体1,500円＋税10％）　四六判判並製192ページ

Chapter 01
集客できずに将来が不安な先生へ
Chapter 02
繁盛治療院になることで得られる
7つのメリット
Chapter 03
好きな患者さんを
熱狂的なファンにする方法
Chapter 04
誰でも出来る！
好きな患者さんだけを集める方法
Chapter 05
技術の見える化をすれば売上は上がる
Chapter 06
究極の患者さんへの関心力を身につける
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あなたの技術は
評価されてますか？
「見える化」「伝わる化」で、
好きな患者さんだけを集客し、
意図的に口コミ、リピートをしてもらう方法。
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全国10万件を超えるといわれる整体・整骨院業。
そのすべてを
繁盛させたい！

好評
発売中！


