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パターン」「成功するパターン」など、試行錯誤を繰り返す中、原理原則をまとめた「独自のノウハウ」を確立しV字回復を実現。
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コンサルタントとして
3,500社以上を指導してきた
著者がお伝えする、
労力を極力かけないで集客し、
本業に集中、利益を増やす
生存戦略。
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社長の仕事は
集客ではない！

少資本でも地元のお客様を集め続けられる弱者の戦略

他人に聞けない！
まだまだ間に合う！
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