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　お店（会社）の都合による『集客という手法』ではなく、生活者
が、自分の思うところにうまく集まって来るように工夫し、自分の
意思で行動するからこそ『集まっちゃうしくみ』といえるのです。
　そのために、お店（会社）の取り扱う商品・サービスとは関係の
ないところで接点を作り、接触回数を増やし、そして、商品やサー
ビスを知っていただきます。
　デフレ経済の現在、お店（会社）が新規のお客さまを集めるには
この方法が一番効率的で、かつ効果的なのです。
　いままでにない、この『集まっちゃうしくみ』が
日本中に普及することで、日本は元気を取り戻す
ことでしょう。

集
ま
っ
ち
ゃ
う
し
く
み

集
客
し
な
く
て
も
勝
手
に

お
客
が
ド
ン
ド
ン
や
っ
て
く
る

第一章 口コミと紹介だけでお客がドンドンやってくる
第二章 集客しなくても新規客が集まっちゃうしくみ！
第三章 集まっちゃうしくみをつくる７つのポイント！
第四章 集まっちゃうしくみを運営する５つのコツ！
第五章 集まっちゃうしくみを継続させる５つのコツ！
第六章 集まっちゃうしくみでビジネスを加速させる！

「儲かっちゃうしくみ」の第二弾！ 
 発刊決定！

発刊後10日で増刷が決定した

これで集客の悩みや
不安から開放されます！

実際に
経験を積み重ね、
著者が独自に考案！
指導した人が成果を
出した実績も多数！！


